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MEILLEURTAUX.COM, PIONNIER DU COURTAGE EN LIGNE

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 

une innovation majeure : les particuliers peuvent déposer une demande 
de crédit en ligne et obtenir gratuitement des propositions des banques

ouverture de la première agence succursale

ouverture de la première franchise

meilleurtaux.com diversifie son offre : 
regroupement de crédits, assurance des emprunteurs…

100ème agence meilleurtaux.com

un site Internet toujours leader en notoriété et en visites

220ème agence meilleurtaux.com en France

1ère agence meilleurtaux.ma au Maroc

1999

2001

2006

2009

2010

2011

2015

2003 
10 000ème

projet financé

2011 
100 000ème

projet financé

2015
200 000ème

projet financé
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UNE OFFRE COMPLÈTE

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 

SUR LE WEB ET EN AGENCES SUR LE WEB UNIQUEMENT

CRÉDIT IMMOBILIER CRÉDIT CONSOMMATION

 200 000 projets financés

 + de 50 000 demandes par mois

 Réponse de principe en ligne

 10 établissements financiers partenaires

ASSURANCE DE PRÊT TARIFS BANCAIRES

 12 compagnies partenaires

 + de 10 000 demandes par mois

 150 banques françaises comparées 

REGROUPEMENT DE CRÉDITS LIVRETS D’ÉPARGNE

 100 % des banques spécialistes 

partenaires 

 250 livrets d’épargne comparés

ASSURANCE HABITATION ET AUTO

 Obtention de devis en moins de 5 mn

 Comparaison des principaux contrats



 En premier lieu spécialiste du
crédit et de l'assurance des
emprunteurs

 Le 1er « tiers de confiance » des
Français pour leurs produits et
services financiers
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LA STRATÉGIE MEILLEURTAUX.COM

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 

Acteur majeur et indépendant du crédit sous toutes ses 
formes et des services financiers associés

UN CONSEILLER FINANCIER 
EXPERT ET INDÉPENDANT

SUR INTERNET ET PARTOUT EN FRANCE

 une notoriété faisant de la
marque le leader incontesté du
secteur

 un site web incontournable

 une capacité à traiter à distance
les demandes clients

 le plus important réseau
d’agences 100 % franchisées

 des équipes support expertes

 une expertise et une offre élargies

LES LEVIERS DE CROISSANCE 
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ACTIVITÉ

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 
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VISIBILITÉ

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 
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SERVICE CLIENT ET RÉSEAU DE PARTENAIRES

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 
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CHIFFRE D’AFFAIRES ET RENTABILITÉ EN 2014

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 
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COMMENT FAIRE APPEL AUX SERVICES DE MEILLEURTAUX.COM ?

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 

 France métropole, DOM-TOM

A DISTANCE DANS L’UNE DES 220 AGENCES 

 Via les formulaires en ligne 

 site ou applications mobiles

 une fois rempli, un conseiller 
téléphonique recontacte le client 

 Ou directement par téléphone
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LE SITE SIMPLE ET COMPLET DE LA RÉFÉRENCE DU SECTEUR

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 

Un site novateur

 Services : vidéos, cartographies, simulateurs…

 Site web totalement responsive design

 1,9 million de visites/mois en moyenne en 2015

Deux applications mobiles complètes
 Pour tablettes, mobiles et Apple Watch
 Sur iOS et sur Android
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S1 2015 : CROISSANCE FORTE DU TRAFIC ET DE L’ENSEMBLE DE L’ACTIVITÉ

LES GRANDES ETAPES DE MEILLEURTAUX.COM 

Visites sur le site Web

• 2 à 2,5 M de visites/mois soit + 95 % vs 2014

• Confirmé dans tous les domaines : crédit immobilier, conso, RAC, assurance

Demandes de crédit immobilier

• 48 000 à 79 000 demandes de crédit immobilier/mois soit + 86 % vs 2014

Volumes envoyés aux partenaires bancaires

• + 72 % d’envois aux partenaires en 2015 vs 2014

Volume de production et part de marché en crédit immobilier

• Production S1 2015 environ 2,5 Md € soit + 66 % vs 2014

• Part de marché S1 2015 > 3,5 % (vs 3,2% en 2014)

Chiffre d’affaires

• CA S1 2015 : + 55 % vs S1 2014
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Un marché du crédit immobilier conséquent

II – LE MARCHÉ IMMOBILIER MAROCAIN

LE MARCHÉ CIBLE DE MEILLEURTAUX
hors crédits Fogarim et Fogaloge

70 000
dossiers / an

27 Mds DH
production annuelle

56 000
dossiers / an

24 Mds DH
production annuelle

430 000 DH
montant moyen des crédits 

au Maroc

+ 800 000 DH
montant moyen des crédits 

à Casablanca et Rabat

LE MARCHÉ 
DU CREDIT IMMOBILIER MAROCAIN 
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Le bon moment pour acheter au Maroc

II – LE MARCHÉ IMMOBILIER MAROCAIN

Baisse du taux directeur de Bank Al Maghrib

Stagnation du nombre global de de crédits distribués au Maroc

• baisse du nombre de crédit pour les entreprises

• recentrage vers le particulier

Intensification de la concurrence sur les crédits immobiliers 

• baisse des taux immobiliers

Baisse du nombre de transactions immobilières

• baisse du prix du m2
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Quel canal de transaction pour quel type de bien ?

II – LE MARCHÉ IMMOBILIER MAROCAIN

VENTES DANS L’ANCIEN
env. 40% des transactions

promoteurs

en direct
par les propriétaires

via

agences
«structurées»

VENTES DANS LE NEUF
env. 60% des transactions

via

intermédiaires
de quartier

Développement de 
nouveaux media :
journaux d’annonces, 
sites dédiés
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Meilleurtaux.ma : un support commercial actif via ses partenariats

II – LE MARCHÉ IMMOBILIER MAROCAIN

INTERNET

ACTEURS

NEUF
(≈ 60%)(1)

ANCIEN
(≈ 40%)

TENDANCE

110 250 TRANSACTIONS 

PROMOTEURS AGENCES IMMOBILIÈRES PARTICULIERS

AGENCES STRUCTURÉES AGENTS INFORMELS DIRECT PRESSE
gratuite ou non

Pas de presse spécialisée, 
qq journaux gratuits

(1) Estimation à partir des achèvements 2012 : ≈260 000 dont 25% dans le « privé » (hors auto-construction et construction publique)

Sources : entretien, presse (La vie éco :« Les agents immobiliers mettent peu à peu de l'ordre dans leur profession »; 12/12); sites internet : AMAI, FNPI, Selektimmo.com; Analyses Courcelles

90-95% 5-10%

25% 25%
50%

90% 5% 5%

     

 


 

 Partenariats en cours ou déjà existants
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Equylah Finance et son enseigne Meilleurtaux.ma

II – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC

Pour initier son implantation à l’international

• Meilleurtaux.com a choisi le Maroc comme première destination

• avec pour partenaire, LC2FL, société d’investissement détenue par 
Yassine Lahlou

L’équipe dirigeante

• Hervé Hatt, Président de Meilleurtaux France et d’Equylah Finance

• Yassine Lahlou, Directeur général, ancien banquier et ancien 
promoteur immobilier

• Jacques Amsellem, Directeur général délégué, directeur du 
développement de Meilleurtaux.com
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L’équipe meilleurtaux.ma : 
une expérience éprouvée des services financiers aux particuliers

II – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC

Nabil Obeid

• Directeur de l’agence
meilleurtaux.ma Twin Center

Meryem Chifaoui

• Conseillère Financière

Fadila Moustaïd

• Conseillère Financière



Page 21

L’agence meilleurtaux.ma Twin Center Zerktouni : 
un emplacement incontournable

II – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC

À Casablanca au cœur de la ville

A l’angle du boulevard Zerktouni et de la 
rue Moussa Ibnou Noussair.

+ plus de 200 000 voitures / jour
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Le site meilleurtaux.ma : 
simple, complet, adapté aux smartphones

II – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC
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Le site meilleurtaux.ma

II – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC

Des guides au contenu riche et évolutif
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Le site meilleurtaux.ma

II – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC

Une vision large des taux pratiqués 
au Maroc
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Le site meilleurtaux.ma

II – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC

Une sélection d’outils de simulation 
pour aider les futurs acquéreurs
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Notre ambition : trouver la meilleure solution de financement pour nos clients

IV – VALEUR AJOUTEE DE MEILLEURTAUX.MA

ÉCOUTER

CONSEILLER

ACCOMPAGNER

NOS MISSIONS

Conseil et élaboration du plan de financement 

NOTRE RÔLE

Accompagnement dans la constitution du dossier de crédit 

Gestion et suivi du dossier jusqu’à la signature notaire

Obtention des meilleures conditions de financement
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Quels sont les gains pour nos apporteurs d’affaires, 
agences immobilières et promoteurs ?

IV – VALEUR AJOUTEE DE MEILLEURTAUX.MA

+ de rapidité

+ de capacité financière

- de refus

+ de gains financiers
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Quels sont les gains pour nos partenaires bancaires ?

IV – VALEUR AJOUTEE DE MEILLEURTAUX.MA

+ de clients

+ de sélectivité

+ de rapidité

+ de gains financiers



I - LES GRANDES ÉTAPES DE MEILLEURTAUX.COM

II – LE MARCHÉ IMMOBILIER MAROCAIN

V – PERSPECTIVES POUR MEILLEURTAUX.MA

III – LE POTENTIEL DE MEILLEURTAUX AU MAROC

IV – VALEUR AJOUTÉE DE MEILLEURTAUX.MA



Page 31

Un plan de développement ambitieux

V - PERSPECTIVES

Développement du nombre d’agences 

• l’opportunité d’une 2ème agence sera rapidement étudiée

• d’autres implantations en fonction des développements

Développement du site internet www.meilleurtaux.ma et des autres 
supports digitaux
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CONTACTS – www.meilleurtaux.ma

MERCI !

AGENCE MEILLEURTAUX.MA 
CASABLANCA TWIN CENTER

192 boulevard Zerktouni
Angle rue Moussa Ibnou Noussair

00 212 (0)5 22 43 00 07
casablanca@meilleurtaux.ma

PRESSE - MAROC

Yassine Lahlou

y.lahlou@meilleurtaux.ma

00 212 (0)6 63 05 52 22

PRESSE - FRANCE

Agence Wellcom / Meriem Kadari

mk@wellcom.fr

00 33 (0)1 46 34 60 60


